
Ihre Aufgabe

•	 Identifizieren und akquirieren von neuen Kunden
•	 Aufbau und Pflege von langfristigen Kundenbeziehungen durch persönliche Besuche und regelmäßige Kommunikation
•	 Präsentation und Verkauf unseres hochwertigen Produktportfolios, individuell angepasst an Kundenbedürfnisse
•	 Erreichen und Übertreffen von Verkaufszielen und Umsatzvorgaben
•	 Kontinuierliche Marktbeobachtung und Analyse des Wettbewerbsumfelds  zur Ableitung taktischer Maßnahmen und ggfls. 
	 strategischer Neuausrichtung
•	 Repräsentanz des Unternehmens auf Messen, Konferenzen und relevanten Branchenevents
•	 Erstellung von aussagekräftigen Verkaufsberichten und -prognosen sowie enge Zusammenarbeit mit dem 
	 Vertriebsinnendienst
•	 Regelmäßige Berichterstattung an die Geschäftsleitung/Vorgesetzten

Das sollten Sie mitbringen 

•	 abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Ausbildung 
•	 Erfahrung im Vertrieb oder im Außendienst
•	 Starke kommunikative Fähigkeiten und Überzeugungskraft
•	 Bereitschaft zu reisen im zugewiesenen Vertriebsgebiet
•	 Technisches Verständnis für unsere Produkte
•	 Sie können selbstständig und zielgerichtet arbeiten 
•	 Sie sprechen sehr gutes Deutsch (Sprache im Unternehmen) 
	 oder Sie sind bereit, es zu lernen 
•	 Sie verfügen über gute Sprachkenntnisse in Englisch 
•	 Sicherer Umgang mit MS-Office und gängigen CRM-Tools
•	 Zielstrebigkeit und eine Leidenschaft für den Verkauf

Wir bieten 

•	 Ein langfristig ausgerichtetes Arbeitsverhältnis 
•	 Eine gründliche Einarbeitung
•	 Eigenverantwortung 
•	 Eine leistungsgerechte Bezahlung 
•	 betriebliche Altersvorsorge 
•	 Krankenhausversicherung
•	 Mahlzeitschecks

	

Das Familienunternehmen mit dem einmaligen Mix aus Innovation und Tradition.
Werden Sie Teil unseres Teams und wirken Sie mit an unseren hochwertigen Produkten

Kabelwerk EUPEN AG  –  Malmedyer Straße 9  –  4700  EUPEN  oder unter  jobs@eupen.com

Wir suchen 
Area Sales Manager 
(M/F/D) 
für unsere Abteilung Verkauf 
im Rohrwerk


